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Large corporate buyers’s supply chain:
(1) Only top two tiers of suppliers can get liquidity from factoring
(2) Siloed and lock-in by banks with proprietary systems 

Intended outcome: 
ช่วย Micro SMEs ที่ยังไม่สามารถเข้าถึงสภาพคล่องจาก ธพ. ให้ได้รับสภาพคล่อง

ได้จริงผ่านการท า Factoring
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Deeper-tier SMEs cannot access liquidity from factoring:
1. Lenders are wary of:

•Fraud
•Double financing

2. Sellers’ lack of ERP
•Paper documents

3. Burdens on buyers
•Difficulty of claims transfer
•Wrong perception about factoring
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Guiding Principles for Ecosystem

•ŏĶŇŗĴěŅĔȮBuyer ĪňŗŏĮƦĬĭĶŇļńĪĕĬŅħĔĸŅĚȮŐĸŃĳŅėĶńģȮŏıŊŗŀŒľƟĔŅĶŏĽĶŇĴ
ĽĳŅıėĸƞŀĚĕŀĚȮSMEs ĶŅĵŏĸŖĔŏĔŇħĕŉŘĬœħƟěĶŇĚŐĸŃĶĺħŏĶŖĺ

•ĽĶƟŅĚȮtrust įƞŅĬȮstakeholders ĭĬıŊŘĬģŅĬĕŀĚȮsecure 
standards/protocols

Think big, start small, scale fast 

Customer centric with stakeholder focus
•Balance ėĺŅĴĨƟŀĚĔŅĶĕŀĚȮstakeholders ĪŋĔĔĸŋƞĴ
•ĴňĪńŘĚȮFactoring & Reverse Factoring
•œħƟĶńĭȮDigital Experience ěŅĔĔŅĶŒĝƟĚŅĬȮŐĸŃĔŅĶĪŜŅīŋĶĔĶĶĴȮ
ŏĝƞĬȮĔŅĶĪŜŅĽńĠĠŅŐĸŃĔŅĶőŀĬĽŇĪīŇś

•ŀŅěœħƟĶńĭĭĶŇĔŅĶŀŊŗĬȮŏĝƞĬȮĔŅĶĭĶŇľŅĶěńħĔŅĶħƟŅĬȮPayment

Open architecture
•ĴňľĸŅĔľĸŅĵȮPlatforms ĪŜŅľĬƟŅĪňŗȮMatchmaker
•ĴňFactors ľĸŅĵĶŅĵŐĸŃľĸŅĵĮĶŃŏĳĪĳŅĵŒĬȮPlatform 
ŏıŊŗŀȮBidding

•ĴňȮInsurers ŐĸŃĭĶŇĔŅĶŏĽĶŇĴŀŊŗĬŒĬȮPlatform ŏĝƞĬȮĔŅĶŏĝŊŗŀĴȮERP
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Action plan

Design 
workshop

6-7 Aug 20 3 Sep 20

Agree on database 
and platform 

solutions

Finalize 
PoC 

solutions

5 Nov 20

sprints

14 Jan 21

Initial production 
(pilot phase)
ĮĶŃĴŅĦȮ/ȮĮƖ

Business track
•Buyers
•Sellers
•Platform operators
•ERP
•Factors
•Insurance

Technical track
•Buyers
•Sellers
•Platform operators
•ERP
•Factors
•Insurance

Functionalities to test
•KYC
•Invoice digitization /acceptance
•Fraud mitigation
•Prevention of double financing
•Bidding
•Payment
•Insurance

ĽŇŗĚĪňŗȮīĮĪ,ȮěŃȮdeliver
1. Database (Central Web Service) ŏıŊŗŀ
ĸħȮfraud ŐĸŃȮdouble financing

ĽŇŗĚĪňŗȮīĮĪ,ȮěŃȮfacilitate ŒľƟĳŅėŏŀĔĝĬĨĔĸĚĔńĬ
1. ĴŅĨĶģŅĬȮinvoice  
2. ĴŅĨĶģŅĬŀŊŗĬȮŕȮľĶŊŀȮBusiness rules
ĪňŗŏĔňŗĵĺĕƟŀĚ
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UAT

Mid Oct 20

IWT

Nov 20



Onboarding
Post and 
accept 
invoice

Post invoice 
to BOT 

database

Open for 
bidding to 
approved 
factors

Notify 
involved 
parties of 

bid winners 
and claim 
transfer

Factor pays 
seller

Buyer pays 
factor

Check for 
double 

financing

•Incentives
•KYC buyer / 

seller / factor
•Master contract 

for buyer, seller 
and approved 
list of factors

•Option 1: Seller 
uploads PDF and 
buyer accepts via 
digital signature

•Option 2: Seller 
issues invoice via 
ERP

Update 
status of  
invoice 
claim 

transfer

Update 
status of 
financed 
invoice

•Electronic 
acceptance 
of claim 
transfer

•Option 1: Direct 
payment from 
factor to seller

•Option 2: Payment 
through platform’s 
payment facility

•Option 1: Direct 
payment from 
buyer to factor

•Option 2: Payment 
through platform’s 
facility

Update 
status of 
settled 
invoice
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Source: www.launchworks.co/about/

Platform strategy

Life stages of platforms: 
1. Design (6 – 7 August)
2. Ignition: proving the concept (2020H2)
3. Scaling: reaching critical mass (2021)
4. Maturity: sustaining growth (2021-2022)

Key enablers :
IT

Payments
UX

Strategic enablers :
Trust

Governance
Brand



Guiding Principles for PoC

•Prove use cases
•Finalize initial set of ecosystem standards
• Implications on central web service: Minimum 

requirements on database

Think big, start small, scale fast 

Customer centric with stakeholder focus

•Self-evaluations of stakeholders
• Implications on central web service: fully automated 

API access for database users

Open architecture
• Invite new stakeholders as required
• Implications on central web service: accessible to all 

eligible platforms
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Afternoon session



Onboarding Invoice Posting SettlementBidding

ชั้นตอน Onboarding ได้แก่ (1) Buyers & Sellers & Factors ลงทะเบียนใช้บริการ Platform และ (2) Platform
ลงทะเบียนข้อมูลเกี่ยวกับ Buyer/ Seller/ Factor ใน BOT’s Database

Buyer X Seller Y

PlatformBOT’s
Database

Factor A

• สิ่งที่ต้องการ/ Services ที่ต้องการจาก
การเข้าร่วม Platform

• ข้อมูลอะไรบ้างที่จ าเป็นส าหรับ
การท า KYC และจะเข้าถึงข้อมูลได้อย่างไร

• Master contract agreement

1

• ข้อมูลอะไรบ้างเกี่ยวกับ Buyer/ Seller/ 
Factor ที่ควรจัดเก็บใน BOT’s Database 

2
2

Register
1

การลงทะเบียนใช้บริการ Platform 

การลงทะเบียนข้อมูลผู้ใช้บริการใน Database

Onboarding



Registration Invoice Posting SettlementBidding

Buyer X Seller Y

Platform

BOT’s
Database

•Post Invoice อย่างไร (เช่น PDF+e-signature 
หรือ ERP direct link)

•Buyer ยืนยัน Invoice อย่างไร (เช่น Platform ส่ง
ค าขอไปให้ยืนยัน หรือ Buyer กดยืนยันผ่านระบบ)

1

•Field อะไรบ้างที่จะต้องใช้เช็ค Double financing
•ข้อมูลอะไรบ้างเกี่ยวกับ Invoice ที่อาจจัดเก็บ

เพิ่มเติม

2

ขั้นตอนการท า Factoring/ Reverse Factoring ได้แก่ (1) การ Post Invoice และการ Approve Invoice จาก Buyer และ 
(2) การ Register Invoice และเช็ค double financing ใน Database 

Invoice
1

2

การ Post Invoice และ Approve Invoice

การ Register Invoice และเช็ค Double 
Financing ใน Database 

Factoring (1)



Registration Settlement

Buyer X Seller Y

Platform

Invoice

BOT’s
Database

1

2

ขั้นตอน Bidding ได้แก่ (1) Platform เปิดให้ Banks & Non-banks ที่ Register กับ Platform เข้ามา Bidding Invoice 
และท าสัญญาเมื่อ Bidding ส าเร็จ (2) Platform ตรวจสอบและ Update สถานะ Invoice ใน BOT’s Database

Factor A

Factor B

Factor C

Bidding

• ก าหนดรูปแบบและเงื่อนไขเกี่ยวกับ
การ Bidding อย่างไร

• ก าหนดรูปแบบและวิธีการท าสัญญาอย่างไร
• ก าหนดรูปแบบและวิธีแจ้งการโอนสิทธิ์

อย่างไร

1

• Update สถานะของ Invoice เมื่อใด 
และอย่างไร

2

P

การยื่น Bidding

การตรวจสอบสถานะ Invoice ใน Database

Invoice Posting

Factoring (2)



Registration

• Platform ควรมีหน้าที่ใดบ้างในเรื่องการช าระเงิน
ระหว่าง Parties

• การช าระเงินควรท าผ่านช่องทางใด

1

ขั้นตอน Settlement ได้แก่ (1) การช าระเงินระหว่าง Parties ภายใน Platform เมื่อครบก าหนดสัญญา รอบแรกจาก Factor ไปให้ Seller 
และรอบ 2 จาก Buyer ไปให้ Factor (2) การด าเนินการหากเกิดกรณี Default ของ Buyer (3) การ Update สถานะการสิ้นสุด Invoice

Bidding Settlement

Platform

Factor A

Buyer X
Seller Y

Payment
1

• การไล่เบี้ยควรเป็นลักษณะใด (With or Without 
Recourse)

• บ.ประกัน/ บสย. มีบทบาทอย่างไรบ.ประกัน/ 
บสย.

2

กรณี Default
2

กรณี Default ของ Buyer

การช าระเงินระหว่าง Parties ใน Platform 

BOT’s
Database

3

• Update สถานะการสิ้นสุดของ Invoice เมื่อใด
3 การ Update สถานะของ Invoice ใน Database

Invoice Posting

Post


